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EMENTA 

A cultura da cooperação. Tipos de associações e cooperativas. Empreendimentos 

coletivos. Observações sobre a organização de empreendimentos coletivos. Fatores 

importantes em empreendimentos coletivos: aglutinação, constituição, caracterização do 

grupo, viabilidade do negócio, estruturação de um empreendimento coletivo, orientação 

jurídica. Ambiente Social e Organizacional. Origem histórica das organizações. Participação. 

Gestão participativa. Associativismo. Princípios do cooperativismo. Classificação e 

organização das cooperativas. Fundação e funcionamento de cooperativas. Organizações não-

governamentais. Institutos. Fundações. Políticas Públicas e implementação de programas de 

incentivo ao associativismo e cooperativismo. Outras formas de cooperação. Organizações 

cooperativas e associativas. Associativismo e Cooperativismo na perspectiva da autonomia e 

da autogestão. Experiências bem sucedidas de associações e cooperativas. 

 

OBJETIVOS 

Geral 

Desenvolver no aluno a compreensão da diferença, legislação regulamentadora, 

vantagens e desvantagens de uma cooperativa e uma associação. Apresentar as condições 

essenciais para realização de comercialização de produtos agrícolas; 

 

Específicos 

 Apresentar o conceito de Cooperativismo; 

 Apresentar o conceito de Associativismo; 

 Apresentar as condições para realização de comércio dos produtos agrícolas. 

 

CONTEÚDO PROGRAMÁTICO 

 História do Cooperativismo; 

 Características do Cooperativismo; 

 Conceito e legislação sobre Associativismo; 

 Conceito e legislação sobre Cooperativismo. 

 A importância de uma boa comercialização; 

 Conceito de vendas; 

 Tipos de venda; 



 Locais de venda; 

 Tipos de embalagens; 

 Como vender mais e melhor; 

 Dicas para realizar boas vendas; 

 Cálculo de custo do produto; 

 

METODOLOGIA DE ENSINO 

Para alcance dos objetivos do componente curricular, serão utilizadas aulas expositivas, 

preleção dialogada, apresentação de seminários com exercícios de vendas fictícias, dinâmica 

para compreensão dos conceitos. 

 

AVALIAÇÃO DO PROCESSO DE ENSINO E APRENDIZAGEM 

 Serão realizadas duas avaliações: um trabalho em grupo, prático de simulação de 

vendas de produtos agrícolas e uma prova escrita, sobre as principais dificuldades de 

realização de vendas. 

 

RECURSOS NECESSÁRIOS 

Serão necessários os seguintes recursos pedagógicos: laboratório com acesso à Internet, 

data show, quadro-branco, pincel, caixa de som. 
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