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EMENTA

O papel legal do corretor de imóveis. O cliente. Opção de venda. Início e término da intermediação imobiliária. A remuneração e

responsabilidade do corretor de imóveis. Sinal de negócio. Exercício Ilegal da profissão. Exercício público da profissão.

OBJETIVOS DA DISCIPLINA/COMPONENTE CURRICULAR

(Geral e Específicos)

Geral: • Embasar o aluno para exercer no âmbito de sua competência as atividades relativas a intermediação imobiliária.

Específicos: • Aplicar a intermediação com prudência e diligência. • Analisar o mercado prestando sempre as informações perCnentes ao

cliente. • Empregar adequadamente as normas Civis e Éticas exigidas de um profissional de intermediação.

CONTEÚDO PROGRAMATICO

I. O CORRETOR DE IMOVEIS 1. Histórico da profissão; 2. Classificação (pessoa Ksica e pessoa jurídica); 3. Exercício da Profissão (direitos e

deveres- proibições e penalidades). II. O PAPEL DO CORRETOR DE IMOVEIS 1. O trabalho do Corretor de Imóveis; 2. Legislação Profissional.

III. O CLIENTE 1. Conceito; 2. Tipos de Clientes: Internos e Externos; 3. Cadastramento de Clientes; 4. Fidelização de Clientes; 5. Cadastro de

Clientes. IV. OPÇÃO DE VENDA 1. Nome mais adequado; 2. Garanta a sua tranqüilidade; 3. Direito de Exclusividade; 4. Extensão dos efeitos

do contrato (opção); 5. Diferença entre autorização e opção de venda. V. INÍCIO E TÉRMINO DA INTERMEDIAÇÃO IMOBILIARIA 1. Sob o

ponto de vista jurídico; 2. Sob o ponto de vista profissional. VI. A REMUNERAÇÃO DO CORRETOR DE IMÓVEIS 1. Quem paga os honorários; 2.

Quando se paga os honorários; 3. Responsabilidade do Corretor de Imóveis. VII. SINAL DE NEGÓCIO 1. Como calcular; 2. Desistência do

negócio; 3. Recibo de sinal; 4. Prestação de contas. VIII. EXERCÍCIO ILEGAL DA PROFISSÃO 1. EnCdades regulamentadoras da profissão; 2. O

COFECI e o CRECI. 3. O Código de ÉCca dos Corretores de Imóveis – Resolução COFECI nº 326/92. 4. A Lei dos Corretores de Imóveis – Lei nº

6.530/78. IX. EXERCÍCIO PÚBLICO DA PROFISSÃO 1. Regras para publicidade; 2. A oferta de produtos e serviços.



METODOLOGIA DE ENSINO

A apresentação do conteúdo dar-se-á mediante aulas teóricas e práCcas, apoiadas em recursos audiovisuais e computacionais (Sala Google),

bem como a realização de oficina/workshop/minicurso para confecção de contratos, através das aCvidades de extensão previstas no Projeto Projeto

Bureau de Extensão ImobiliáriaBureau de Extensão Imobiliária, o que ocorrerá no final do semestre.

Também serão realizadas visitas técnicas a fim de viabilizar a práCca imobiliária, que poderão ocorrer em um Cartório ou em uma

Imobiliária. 

RECURSOS DIDÁTICOS

[x ] Quadro

[x ] Projetor

[x] Vídeos/DVDs

[x] Periódicos/Livros/Revistas/Links

[x] Equipamento de Som

[x] Laboratório

[ ] Softwares²

[x] Outros³

CRITÉRIOS DE AVALIAÇÃO

São duas avaliações, que podem ser escritas e orais;

Relatórios das atividades práticas desenvolvidas no Projeto de Extensão/Visita técnica. Inclusive, as atividades de extensão

farão parte da segunda avaliação;

Trabalhos individuais e em grupo (listas de exercícios, pesquisas, seminários);

O processo de avaliação é contínuo e cumulativo;

O aluno que não atingir 70% do desempenho esperado fará Avaliação Final.

O resultado final será composto do desempenho geral do aluno.

ATIVIDADE DE EXTENSÃO⁴⁴

Será desenvolvido o Projeto de Extensão Projeto de Extensão BureauBureau de Legislação Imobiliária, de Legislação Imobiliária, cujo objeCvo é abordar as principais dificuldades dos profissionais

em gestão de imóveis e capacitar os alunos/profissionais da área, através de Oficinas/Workshop/Minicurso sobre a administração e a

locação imobiliária.

Também será desenvolvido o Projeto de Extensão Extracurricular SENIProjeto de Extensão Extracurricular SENI, quarta edição, cujo objeCvo é a realização de um evento para

capacitação dos discentes e dos profissionais imobiliários através de oficinas e workshops.
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