PLANO DE DISCIPLINA

IDENTIFICACAO

CURSO: CURSO SUPERIOR DE TECNOLOGIA EM NEGOCIOS IMOBILIARIOS

DISCIPLINA: OPERACOES
IMOBILIARIAS

CODIGO DA DISCIPLINA: TEC.
0386

PRE-REQUISITO: N&o existe

UNIDADE CURRICULAR: Obrigatoria [ X ] Optativa[ ]Eletiva [ ] ]SEMESTRE: 3

CARGA HORARIA

TEORICA: 50h PRAT

ICA: |EaD":

CARGA HORARIA SEMANAL: 3
h/a

CARGA HORARIA TOTAL: 50h

DOCENTE RESPONSAVEL: WENDER IMPERIANO RIBEIRO SOARES

EMENTA

O corretor de Imoveis. O papel Legal do corretor de imdéveis. O cliente. Opcéao de venda.
Inicio e término da intermediacdo imobiliaria. A remuneragdo do corretor de imaveis.

Sinal de negdcio. Exercicio llegal da profissdo. Exercicio publico da profisséo.

OoBJ

ETIVOS

Geral

Embasar o aluno para exercer no &mbito de sua competéncia as atividades

relativas a intermediacdo imobiliaria.

Especificos

Aplicar a intermediagdo com prudéncia e diligéncia.

Analisar o mercado prestando sempre as informacdes pertinentes ao

cliente.

Empregar adequadamente as normas civis e Eticas exigidas de um

profissional de intermediag&o.

CONTEUDO PROGRAMATICO

I. O CORRETOR DE IMOVEIS
1. Histdrico da profisséo;

2.  Classificagdo (pessoa fisica e pessoa juridica);
3. Exercicio da Profissdo (direitos e deveres- proibicdes e penalidades).

Il. O PAPEL DO CORRETOR DE IMOVEIS

1. O trabalho do Corretor de |
2. Legislagéo Profissional.

1. O CLIENTE
1 Conceito;
2.  Tipos de Clientes: Internos
3. Cadastramento de Clientes;
4 Fidelizacdo de Clientes;

! Para a oferta de disciplinas na modalidade a distancia, integral ou parcial, desde que ndo ultrapasse 20% (vinte por cento) da carga

moveis;

e Externos;

horéria total do curso, observar o cumprimento da Portaria MEC n° 1.134, de 10 de outubro de 2016.




5. Cadastro de Clientes.

V. OPCAO DE VENDA

Nome mais adequado;

Garanta a sua tranquilidade;

Direito de Exclusividade;

. Extenséo dos efeitos do contrato (opg¢éo); 5. Diferenca entre autorizacao e
opcao de venda.
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V. INICIO E TERMINO DA INTERMEDIACAO IMOBILIARIA
1.  Sob o ponto de vista juridico; 2. Sob o ponto de vista profissional.

VI. A REMUNERAC}AO DO CORRETOR DE IMOVEIS
1.  Como calculé-la
Lute pelo seu honorério;
Quem paga os honorarios; 4. Quando se paga 0s honorarios.

wmn

VII. SINAL DE NEGOCIO
Como calcular;
Desisténcia do negdcio;
Recibo de sinal;
Prestacdo de contas.

Mo pE

VIII. EXERCICIO ILEGAL DA PROFISSAO

Entidades regulamentadoras da profisséo;

O COFECI e 0 CRECI.

. O Codigo de Etica dos Corretores de Imdveis — Resolugdo COFECI n°
26/92.

A Lei dos Corretores de Imoveis — Lei n° 6.530/78.
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IX. EXERCICIO PUBLICO DA PROFISSAO
Regras para publicidade;
2. A oferta de produtos e servigos

=

| METODOLOGIA DE ENSINO

A apresentacdo do conteldo dar-se-a mediante aulas tedricas e praticas, apoiadas em
recursos audiovisuais e computacionais, bem como estabelecendo um ensino-
aprendizagem significativo. Aplicacdo de trabalhos individuais, apresentacdes de
seminarios e lista de exercicios.

| RECURSOS DIDATICOS

[X] Quadro

[X] Projetor

[X] Videos/DVDs

[X] Periddicos/Livros/Revistas/Links
[X] Equipamento de Som

[X] Laboratorio



[X] Softwares?: Laboratdrio de Eletromagnetismo de Faraday
[X] Outros®: Apresentagdo de seminario e producéo de artigo.

| CRITERIOS DE AVALIAGCAO |
. Avaliag0es escritas;
Relatdrios de algumas atividades praticas;
Trabalhos individuais e em grupo (listas de exercicios, pesquisas,

seminarios);
O processo de avaliagédo é continuo e cumulativo;
. O aluno que ndo atingir 70% do desempenho esperado fara Avaliagdo
Final.
. O resultado final serd composto do desempenho geral do aluno.

| BIBLIOGRAFIA* |
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Bibliografia Complementar:
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| OBSERVACOES |

2 Especificar
3 Especificar
4 Observar os minimos de 3 (trés) titulos para a bibliografia bésica e 5 (cinco) para a bibliografia complementar.



