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EMENTA H

O corretor de Imdveis. O papel Legal do corretor de imdveis. O cliente. Opgao de venda. Inicio e término da
intermediagdo imobilidria. A remuneragdo do corretor de imdveis. Sinal de negécio. Exercicio llegal da profissdo. Exercicio

publico da profissao.

OBJETIVOS DA DISCIPLINA/COMPONENTE CURRICULAR
(Geral e Especificos)

Geral:

e Embasar o aluno para exercer no ambito de sua competéncia as atividades relativas a intermedia¢do imobiliaria.
Especificos:

e Aplicar a intermediagdo com prudéncia e diligéncia.

¢ Analisar o mercado prestando sempre as informagdes pertinentes ao cliente.

e Empregar adequadamente as normas civis e Eticas exigidas de um profissional de intermediagdo.

CONTEUDO PROGRAMATICO




|. O CORRETOR DE IMOVEIS

1. Histérico da profissao;

2. Classificagdo (pessoa fisica e pessoa juridica);
3. Exercicio da Profissdo (direitos e deveres- proibi¢des e penalidades).
II. O PAPEL DO CORRETOR DE IMOVEIS

1. O trabalho do Corretor de Iméveis;

2. Legislagdo Profissional.

11l. O CLIENTE

1. Conceito;

2. Tipos de Clientes: Internos e Externos;

3. Cadastramento de Clientes;

4. Fidelizagdo de Clientes;

5. Cadastro de Clientes.

IV. OPCAO DE VENDA

1. Nome mais adequado;

2. Garanta a sua tranquilidade;

3. Direito de Exclusividade;

4. Extensdo dos efeitos do contrato (opgdo);

5. Diferenga entre autorizagdo e opgdo de venda.
V. INICIO E TERMINO DA INTERMEDIAGAO IMOBILIARIA
1. Sob o ponto de vista juridico;

2. Sob o ponto de vista profissional.

VI. AREMUNERAGCAO DO CORRETOR DE IMOVEIS
1. Como calcula-la

2. Lute pelo seu honorario;

3. Quem paga os honorarios;

4. Quando se paga os honorarios.

VII. SINAL DE NEGOCIO

1. Como calcular;

2. Desisténcia do negdcio;

3. Recibo de sinal;

4. Prestagdo de contas.

VIII. EXERCICIO ILEGAL DA PROFISSAO

1. Entidades regulamentadoras da profissao;

2. 0 COFECI e o CRECL.



3. 0 Cédigo de Etica dos Corretores de Iméveis — Resolugio COFECI n2 326/92.
4. A Lei dos Corretores de Iméveis — Lei n? 6.530/78.

IX. EXERCICIO PUBLICO DA PROFISSAO

1. Regras para publicidade;

2. A oferta de produtos e servigos

METODOLOGIA DE ENSINO

A apresentagdo do conteudo dar-se-d mediante aulas tedricas e praticas, apoiadas em recursos audiovisuais e
computacionais, bem como estabelecendo um ensino-aprendizagem significativo. Aplicagao de trabalhos individuais e em

grupos, apresentagdes de seminarios e lista de exercicios. Estudo de caso.

RECURSOS DIDATICOS

[X ] Quadro

[X ] Projetor

[X ] Videos/DVDs

[X ] Periédicos/Livros/Revistas/Links

[X ] Equipamento de Som

[ ] Laboratério

[ ] Softwares?

[X ] Outros®: Apresentacéo de seminarios

CRITERIOS DE AVALIACAO
® AvaliagOes escritas;
® Relatdrios de algumas atividades praticas;
* Trabalhos individuais e em grupo (listas de exercicios, pesquisas, seminarios);
¢ O processo de avaliagdo é continuo e cumulativo;
¢ O aluno que nao atingir 70% do desempenho esperado fara Avaliagdo Final.

¢ O resultado final sera composto do desempenho geral do aluno.

ATIVIDADE DE EXTENSAO*
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